


Quienes somos ADN 

Somos un equipo de expertos especializados en desarrollar e 
implementar estrategias integrales de alto impacto que 
maximizan la productividad de nuestros clientes. 

Nuestra filosofía es ganar-ganar por lo que nuestras utilidades 
dependen del éxito del proyecto. Vemos a nuestros clientes 
como asociados con los que trabajamos en conjunto para 
alcanzar los resultados. 



Carlos  
Mario 

Andrés 
Portillo 

Carlos Mario es empresario, consultor, coach, ponente, 
filántropo y líder de transformación. 
 
Actualmente Carlos trabaja entrenando a personas y 
organizaciones con pretensiones de alto nivel y en busca de 
éxitos extraordinarios. Carlos ha tenido la oportunidad de 
colaborar en la transformación de más de 70,000 personas 
alrededor del mundo. 
 
Carlos participa en la industria, con un programa 
específicamente diseñado para las nuevas generaciones de 
líderes del mundo: ADN Action Do it Now, una recopilación de 
veinte años de experiencia aplicados a través de nuevas 
metodologías y llevados al más alto nivel de excelencia para 
conseguir un objetivo: formar líderes auténticos capaces de 
impactar al mundo con acciones inimaginables. 

Andrés Portillo. Empresario y promotor de negocios, socio 
director de Grupo Apolo, empresas constructora y promotora de 
desarrollos inmobiliarios desde hace 52 años. 
Desde 1994 ha dirigido el área promoción y estrategias comerciales 
del grupo. 
 
 Socio fundador de Le Grand Senior Living concepto residencial 
exclusivo para adultos mayores. 
 
 Director de Grupo Zer, empresa que desde el año 2000 se ha 
enfocado en impulsar y promover entrenamientos y  metodologías 
que impulsen a las organizaciones y a los individuos a desarrollar 
sus capacidades, talentos y potencializar sus resultados.  
Andrés compagina su trabajo como empresario con su labor como 
visionario y líder de desarrollo y transformación personal, siendo 
conferencista, escritor y  miembro de TLC 
Transformational Lidership Council.  
 

ADN team 



Jorge 
Amezcua 

Liliana  
Martinez 

Master en transformación con más de 20 años de experiencia, 
Coach Empresarial, Master en PNL, especialista en ventas, 
transformación, motivación, bienestar integral y alta productividad. 
Ha impulsado los resultados de cientos de empresas en México y 
América Latina.  
 
Lic. en Administración de Empresas, experta en estrategias de 
ventas, Master e Instructora de Instructores en Aprendizaje 
Acelerado Transformacional y PNL. 
 
Actualmente desarrolla programas, conferencias y talleres de 
transformación para empresas y publico en general en los que 
reconecta a los participantes al diseño de su potencial original: la 
creatividad, el talento y el bienestar integral.  Autora del libro "El 
código de lo extraordinario" 

5 AÑOS DE EXPERIENCIA PROFESIONAL CERTIFICADO  
 
Life & Executive Coach: Unleash The Power Within (UPW) por 
Robbins Research Int. Date with Destiny (DWD) por Robbins 
Research Int. POWER IN LIFE por Evolution In Life. Master 
Practitioner NLP por Richard Bandler y Agustín Bravo  
 
Business & Sales Coach: Business Mastery por Robbins Research 
International. comunicación, ventas y liderazgo por SalesPartners 
WorldWide. Always start big por SalesPartners WorldWide LEGO® 
SERIOUS PLAY® facilitator por Rasmusen Consulting. Negociación 
Hostil, Poder y Conflicto por Luis Miguel Pérez Juárez  
Lic. en Administración de Negocios por Anáhuac Mexico Sur. 

ADN team 



ESTRATEGIAS 
COMERCIALES Y RP 

Generaremos estrategias 
innovadoras para incrementar 
la prospectación de clientes y  
entrenamos al equipo 
comercial para hacerlo aun 
mas  eficiente en dar   
seguimiento a la venta  y 
apoyo para lograr los cierres 
de cada una de las 
operaciones. 

CAPACITACIÓN 

Entrenamientos específicos 
para llevar al equipo de 
ventas comercial de Nebra a 
los resultados planteados a lo 
largo del proyecto. 

COACHING 

Programa de 
empoderamiento y 
seguimiento para llevar al 
equipo comercial a metas 
especificas  en cantidad y 
tiempo. 

CIERRE 

Apoyo de grupo de 
especialistas en cierre de 
ventas en eventos 
programados. 

FEEDBACK INMOBILIARIO 

 
Retroalimentación en:  
Revisión de contratos, 
estrategias inmobiliarias, 
financieras y fiscales. 


